EL ABOGADO Y LA DIPLOMACIA
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1. La Diplomacia - Origenes, concepto y evolucién

Los organizadores de esta jornada me han distinguido con el encargo, muy
grato para mi, de ser el relator o expositor del tema “El Abogado y la Diplo-
macia”, Esta invitacién me complace y me honra ya que se trata de dar, a
estudiantes de Derecho y a jévenes abogados, una vision lo més realista y
actualizada que sea posible de la importancia y aportes de la Abogacia en la
actividad o carrera diplomatica. Lo hago, ademés, con enorme carific y con el
convencimiento més intimo de que esta profesién me habilits, inicialmente, para
mi ingreso al dltimo grado de la carrera diplomética, y luego, para mi desem-
pefio en ella durante 40 afios, que culminaron con mi designacién como Minis-
tro de Relaciones Exteriores. Quiero expresarles a ustedes, al inicic de mis
palabras, que los estudios realizados en la Facultad de Ciencias Juridicas y
Sociales, més otras especializaciones, fueron determinantes y bésicos para la
debida comprensién y desempefio en la compleja actividad diplomética.

Y, den qué consiste esta actividad?, Jqué es la DiplomaciaP

S8i nos detenemos a analizar el vocablo “Diplomacia™ veremos que tiene
diversas acepciones de acuerdo a las definiciones de los diccionarios, al uso
que se hace de €l en el lenguaje corriente y a la evolucién que ha experimen-
tado con el transcurso de los tiempos.

El Diccionario de la Real Academia Espafiola define la “Diplomacia” como
la “ciencia o conocimiento de los intereses y relaciones de unas naciones con
otras”, o como “el servicio de los Estados en sus Relaciones Internacionales”.

El Diccionario inglés de Oxford la define como “el manejo de las relacio-
nes internacionales, mediante la negociacién”; como “el método merced al cual
se ajustan y manejan esas relaciones, por medio de Embajadores y enviados™.

La Enciclopedia Briténica, por su parte, la define como “el arte, ciencia o
préctica, de conducir las relaciones entre las naciones”,

En el lenguaje corriente, desafortunadamente, la palabra “Diplomacia” se
usa con frecuencia para referirse a cosas las més de las veces diferentes.

En algunas ocasiones, como sinénimo de “politica exterior”, como cuando
se expresa: ‘la Diplomacia chilena, en América Latina, ha sufrido notables va-
riaciones”, En otras oportunidades se le da un sentido de “negociacién”, cuando
sefialamos que “un determinado problema puede resolverlo la Diplomacia”. A
menudo se la emplea, también, para referirse a una rama del Servicio Exterior.
Para e! comin de las personas esta palabra tiene un cierto sentido misterioso y
a los que realizan esa actividad se les supone, frecuentemente, como hombres
que oscilan entre la frivolidad de las formas y la hipocresia del fondo. Se les
califica como “finos de medales y educados”, pero no exentos de amaneramien-
tos y, a menudo, “maestros de la intriga”, Harold Nicolson, en su breviario,
agrega al respecto, que muchos suponen en ellos “los aspectos mds insidiosos
del tacto”.
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Los tratadistas de Derecho Internacional Pablice, come los de Derecho
Diplomitico, a pesar de querer ser més precisos en sus definiciones sobre la
Diplomacia, acusan notables diferencias entre ellos, Para Kliiber es el “arte de
aplicar los principios de Derecho Internacional”, Fleriau la define como “la
técnica de las relaciones de Estado a Estade”, y Rivier, por su parte, la consi-
dera como “la clencia o arte de la lepresentaméu de los Estados y de las nego-
ciaciones entre ellos”.

Es fdcil apreciar que no existe unanimidad entre los autores y tratadistas,
y muchos de ellos eluden definir el concepto de “Diplomacia”. Tal es el caso
de Fenwick, Fauchille y Oppenheim, entre otros. Sin embargo, de estas diversas
acepciones y definiciones se evidencia, en general, el principio bésico de que
la Diplomacia s6lo se ejerce entre los Estados,

5i consideramos este amplio espectro de las definiciones de los tratadistas,
desde un punto de vista actual y a la luz de lo que se llama “la Nueva Diplo-
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proceder, que se ejerce —como dijimos antes— exclusivamente entre Estados y
que estd al servicio de los objetivos de la politica exterior de cada pafs. Pode-
mos definir la Diplomacia, entonces, como “el arte de ejercer la representacién
de los Estados, de acuerdo a los requerimientos y objetivos de la politica inter-
nacional del pafs”,

La palabra “Diplomacia” viene del griego “Dipléo” o “Deplom”, que signi-
fica plegar o doblar. En la época del Imperio Romano todos los pasaportes,

pases de circulacién por carreteras internas y salvoconductos fueron estampa-
dos en placas dobles, de metal wprincinalmente en bronce, Estas autorizaciones
o permisos metdlicos se llamaron “diplomas” y posteriormente la palabra se am-
plié para designar otros documentos oficiales, no metélicos, tales como acuerdos
con comunidades extranjeras. La acumulacién de estos documentos, que con el
pasar del tiempo fueron verdaderos tratados, creé la necesidad de su archivo,
Iuego de su mantencién, su clasificacién y, en muchos casos, de su descifre, y
asf naci6 la profesién de archivero y con ella la ciencia de la paleografia, en-
cargada de comprobar y descifrar documentos antiguos. Estas ocupaciones has-
ta el siglo XVIII se llamaron “res diplomética” o cosa diplomaética.

Uno de los padres del Derecho Internacional moderno, el destacado clasico
holandés Hugo Grocio, no conocié el término “Diplomacia” en la acepeién que
le damos hoy. El uso de este vocablo referido al arte de conducir las relaciones
internacionales es relativamente reciente. En Inglaterra se us6 en el sentido
moderno actual sélo en 1798 y es después del Congreso de Viena de 1813 que
se reconoce la actividad diplomatica como una profesién diferente de la del
politico o del estadista.

Los historiadores y los tratadistas del Derecho son coincidentes en estimar
que no se pueden rastrear en la historia los origenes de la diplomacia, dado que
no es el producto de un acto consciente, sino que surge como una necesidad
impuesta por las circunstancias de las relaciones —buenas ¢ malas— entre los
hombres y las tribus primitivas. Esta incipiente diplomacia evoluciona durante
siglos, se manifiesta en forma nitida y mis itil, cuande nacen las ciudades, y
luego, las ciudades-Estados, que constituyen, indudablemente, la base y el ori-
gen de lo que hoy llamamos la comunidad internacional. La funcién se centra
en ese entonces, en la defensa de los intereses de los soberanos de esas ciudades.

Sin pretender en esta exposicién —ni es su objetivo— hacer Ia historia de la
Diplomacia, ¢reo que es conveniente si, intentar una cortta sintesis de ella du-
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rante la Antigiiedad, ]a Edad Media y gran parte de la Edad Moderna. Como
hemos explicado, la diplomacia surgié de manera instintiva, circunstancial, sien-
do sus cometidos iniciales la negociacién, a la que més adelante se agregan,
por razones humanas y sociales, las exigencias de relaciones con otras tribus y
grupos. Esta Diplomacia primitiva trabaja en favor del soberanc o proprietario,
para luego, en Grecia y Roma, evolucionar y centrar su accién en la defensa
del Estado.

Es en Atenas y Esparta, ya transformadas en democracias, donde la Diplo-
macia se ejerce para favorecer al Gobierno de la ciudad y no los intereses del
soberano. Al igual que en las ciudades griegas, bajo el Imperic Romano, la
Diplomacia, tampoco trabaja en favor personal del gobemante, sino que actia
en nombre del Estado, asemejindose mucho al concepto actual del término. Es
a Jos romanos a quienes debemos el “respeto a la palabra empefiada, en nombre
del Estadc”, como asimismo “el respeto a los Tratados suscritos con otros Esta-
dos o ciudades”, Estos principios estdn incorporados respectivamente, al llamado
“civitas gentium” y “jus gentium”,

Al Imperio Romano de Occidente, lo substituye en el afio 476, Bizancio,
la cual no posefa, por cierto, las caracteristicas que hicieran grande y famosa
a Roma. Con Bizancic se inicia lo que muchos tratadistas llaman “el periodo
italiano”, durante el cual, Ja funcién diplomética sufre una regresién en sus
métodos, en lo conceptual, e inclusive en Ja actitud de los agentes que la ejer-
cen, que recurren al artificio, al engafio y la intriga; recursos éstos, que han
pesado hasta hoy en la opinién que se tiene, a veces, sobre la Diplomacia y
sobre quienes la sirven. Sin embargo, durante estos siglos no tode es negativo
para la actividad diplomatica; ella muestra creciente dinamismo, adquieren im-
portancia, aspectos tales como el protocolar, con la solucién de problemas serios
que provenian de las llamadas precedencias entre embajadores y que trascen-
dian hasta los soberanos; toma cuerpo la idea del equilibrio de poderes entre
los Estados y se crean las misiones permanentes, desplazando, asf, a la Diplomacia
transitoria, oportunista o circunstancial,

Es en el siglo XVII donde se aprecia un avance espectacular en la prictica
y en la orghnica de esta disciplina, en la que influye, de manera decisiva, el
gran jurista holandés Hugo Grocio y el notable estadista francés, Cardenal
Richelieu.

Grocio era contrario 2 la teorfa del equilibrio de poderes, abogaba por la
sumisién de todos los gobiernos al derecho natural; propugnaba la creacién de
una institucién internacional para imponer el derecho natural con atribuciones
o imperio, para hacer obligatorias sus resoluciones. A él se deben los primeros
conceptos juridicos que, con el transcurso del tiempo, fueron fundamento de los
privilegios e inmunidades diplomdticas, que hoy son materias aceptadas univer-
salmente y consagradas en una Convencién especial sobre la materia.

Richelieu, un estadista pragmético, tuvo una gran influencia en la acti-
vidad diplomética. Para él, el arte de la negociacién debfa ser una actividad
permanente y sostenida, no preocupada de arreglos incidentales, sino ser parte
de un esfuerzo sin tregua, para crear relaciones durables y sélidas. Defendié el
criterio —que en una época autocratica debié de ser muy audaz— de que nin-
guna politica podia alcanzar suceso, si no interpretaba la opinién piblica
nacional.

El sentido dinéstico que domina hasta entonces la parte central de la poli-
tica internacional, s¢ mantendrd por mucho tiempo, pero sufrird los rigores e ird
perdiendo su fuerza, en razén de los grandes acontecimientos que ocurren en



586 REVISTA CHILENA DE DERECHO [Vol. 12

Europa, como en América y otras partes del mundo, en los siglos XVI, XVII
y XVIIL

Las revoluciones de Inglaterra, de Francia y la influencia de los grandes
pensadores como Locke, Hume, Diderot, Rousseau, Dalambert, Montesquieu y
tantos otros, dan un duro golpe al absolutismo y abren paso a la concepcién
abstracta del Estado. Sin embargo, el genio de Talleyrand aproveché los resul-
tados del Congreso de Viena —destinado a restaurar Europa, después de las
guerras napolednicas— y logré, en base al principio legitimista, mantener la inte-
gridad territorial de Francia. De esta manera los principios de la Revolucién
francesa y de los enciclopedistas sufren un retarde histérico, con el regreso de
los Borbones y el robustecimiento de las otras monarquias que formaban en la
Santa Alianza. El principio de que la soberania pertenece a la nacitn, sélo
logra imponerse afios después, en el transcurso del siglo XIX y es, en ese
“entonces”, cuando la Diplomacia adquiere su sentido actual, de estar al servicio
del Estado y no de las casas reinantes.

A pesar de la pérdida de fuerza del absolutismo, del avance de la concep-
cién abstracta del Estado, de la aceptacién del principio de que la soberania
reside en la nacién, en el siglo XIX, se estd muy lejos aun de la aceptacién de
la igualdad juridica de los Estades, principio cuya consagracién se logra sélo al
término de la Primera Guerra Mundial,

Mucho se hablé que este conflicto pondria fin a toda una época y a la
llamada “Diplomacia de salén”, a la que se calificé de “cinica y deformada por
el pragmatismo”. En 1919 se intenta dirigir el mundo y a las masas, sobre la base
de “principios” y no de realidades. Ese es el momento del Cédigo Moral Inter-
nacional; de los 14 puntes de Woodrow Wilson y de la ingenua afirmacién de
que ¢l conflicte mundial de 1914, seria la guerra que pondria fin a todas las
guerras.

Los ideblogos del siglo XX creyeron desterrarla definitivamente, pero lo
que Wilson, Clemencean, Briand y Lloyd George estaban haciendo era sélo se-
pultar las formas externas de la llamada “vieja diplomacia”, a la que fue fécil
responsabilizar de todo, ya que no era “demagégica”, ni electorera y se la acu-
saba de elitista”.

Pero si bien este perfodo muestra una declinacién de las formas de la
“diplomacia tradicional”, el arte mismo se mantiene dentro de una linea de con-
tinuidad, y se enriquece su campo de accién, al asentarse la nocién abstracta
del Estado, al proclamarse el principio de la Igualdad juridica de los Estados y
al crearse la Sociedad de las Naciones, que es fuente y origen de la Diplomacia
multilateral.

A los pocos afios se puede constatar, sin embargo, que la “nueva diplo-
macia” no corrigié los errores e imperfecciones de la antigua y que los buenos
propésitos de la Sociedad de las Naciones —intuida tres siglos antes por
Grocio v una de las grandes creaciones de postguerra— hicieron crisis, no pu-
diendo afrontar las graves circunstancias que llevarian al mundo, en 1938,
a la Segunda Guerra Mundial.

Al término de esta nueva conflagracién, la Diplomacia debe adaptarse a
un mundc polarizado por las dos superpotencias, los Estados Unidos y la
Unién Soviética que, por cierto, no estaban preperadas para regiy al mundo.
El primero porque hasta entonces no se habfa mostrado interesado en hacerlo,
y la segunda, porque junto con la caida de los zares, destruyé toda la expe-
riencia diplomatica de Rusia, reemplazéndola por una llamada “Diplomacia de
clases”,
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Este perfodo de postguerra es todo un mundo nieve, con una dindmica
inesperada y que se caracteriza, entre otras cosas, por el choque permanente
de los intereses contrapuestos de las dos grandes potencias, por los afios de
la llamada guerra fria, por el desarrollo inusitade de la Diplomacia multilateral,
con la creacién de las Naciones Unidas y por la presencia, siempre creciente,
de factores que gravitan sobre el poder de decisién de los gobiernos, tales
como el peso de la opinién pablica, el poder de la prensa y demis medios de
comunicacién social, los problemas de imagen, el avance tecnolégico, las ideo-
logias y, hoy, las presiones de la violencia y el terror.

Pero la Diplomacia, vieja o nueva, ha respondido siempre con lealtad a
ciertas constantes, como son la necesidad de didlogo y de negociacién entre
los Estados, adaptando sus medios y sus pricticas a las circunstancias y re-
querimientos de la Comunidad internacional.

1. La Diplomacia y lo Abogacta como Profesiones

Explicado en forma lata, el concepto de Diplomacia y su evolicién his-
térica, estimo que es necesario satisfacer una pregunta que muchos de ustedes
se estarin formulando: ¢Es la Diplomacia una Profesién? Esta pregunta es
procedente si recordamos que la Diplomacia tavo su origen como expresién
y exigencia de las relaciones humanas y que su actividad, durante siglos,
motivé vocacional y preferentemente, a personas de talento intelectual y de
sagacidad negociadora, que aparecian como predispuestas para su ejercicio.

Si bien ya el siglo XVIIT podia ufanarse de haber producide una pléyade
de diplomiticos ilustres, tales como Kaunitz, Metternich, Lord Stratford de
Redcliffe, Pozo di Borgo, Talleyrand y tantos otros, ellos sélo dejaron como
herencia, una escuela, o una cétedra, pero no una carrera. La preparacién
académica sistemética de los diplométicos es algo nuevo, que no se remonta
més alli de la primera mitad del siglo XIX.

El Diccionario de la Real Academia define el concepto de Profesién co-
mo “un empleo, facultad u oficio que cada uno tiene y ejerce ptblicamente”.
Dadas las mayores exigencias académicas de los tiempos, creo que podriamos
agregar que “profesién” es también un conjunto de estudios sistematicos, con
etapas establecidas que a su término reciben una certificacién publica.

La primera reglamentacién legal de la carrera diplomdtica, en el mundo
Occidental, se realiza en Iberoamérica, y lo hace el Imperio del Brasil, en
1845, adelantindose, asf, a los propios paises de Europa.

Si bien Chile dictd en 1824 su primera ley orginica del Servicio Exterior,
su reglamentacién propiamente tal, se efectda durante el transcurso de la se-
gunda mitad del siglo, en diversas leyes dictadas en los afios 1852, 1868 y 1898.

En nuestro pais, desde los albores de su Independencia, se le atribuye
a los estudios del Derecho en general y a la Abogacfa, en particular, una gran
importancia para el ingreso y ejercicio de la funcién exterior.

La Academia Diplomética de Chile tiene establecido hoy entre sus re-
quisitos de ingreso, el poseer el titulo de Abogado, como uno de los habilitantes
para postular a ella.

Esta exigencia estd en plena consonancia con la influencia que la abogacia
ha tenido en Chile, tanto en el estudio del Derecho Internacional, y en el
Diplomético, como en la formulacién de los principios de politica exterior y
en la prictica diplomética.
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Asimismo, un andlisis somero de las actividades disrias que desarrollan los
diplométicos nos muestra la presencia en ellas de las instituciones y principios
del Derecho. El establecimiento de Relaciones diplomaticas mismo es un acto
juridico, de singular importancia, que emana del Derecho de Representacién
o de Legacién y que es uno de los atributos de todo Estado soberano. Lo es,
también, la facultad primordial de la Misién Diplomitica de proteger los inte-
reses del Estado y de sus nacionales, entendiéndose por tales, a las personas
naturales y juridicas, Ademés los estudios y andlisis periédicos que debe efec-
tuar el diplomético de las condiciones politicas, econémicas y sociales, existen-
tes en el pafs donde estd acreditado, comoe su concurrencia a Conferencias
internacionales, le exigen una buena preparacién académica, preferentemente en
ciencias juridicas y sociales. El avance, en estos Gltimos afios, del Derecho
Aéreo, de los problemas antdrticos, del Derecho del Mar, del Derecho Espacial,
de los Derechos Humanos, son ejemplos mis que convincentes, de la exigencia
de una sélida formacién juridica a los que ejercen la Diplomacia.

La negociacién es, sin duda, la funcién mis antigua de la Diplomacia,
tanto que algunos tratadistas la han definido como el arte de la negociacién.
Toda negociacién, como sabemos los Abogados, significa compromiso, conci-
liacién, y se aplica a ella, las mas de las veces, el aforismo romano “do ut des”
y por ello ambas partes estudian las posibilidades y sopesan las peticiones, con
las concesiones que se pueden otorgar, reciprocamente. La negociacién es, pues,
un acto en el cual, el conocimiento de las normas y principios de Derecho,
la facilitan substancialmente.

Paralelas a las funciones diplomaticas debemos considerar las actuaciones
de los Cénsules, reguladas por la Convencién de Relaciones e Inmunidades
Consulares y que son, preferentemente, de cardcter jurfdico. Ellos ejercen
funciones propias de los Oficiales del Registro Civil, de los Ministros de Fe o
Notarios e incluso de las que corresponden a los Oficiales de Reclutamiento.

Los Cédigos de Etica, a que nos hemos referido, como los que se han
dado otras actividades profesionales, constituyen, sin duda, reglas que favorecen
un ejercicic profesional més sano, y que, en muchas ocasiones prestan un apoyo
moral y vocacional a sus colegiados.

Es tal la importancia de los aspectos éticos en el ejercicio profesional
que en el “Manual del Abogado”™ —interesante recopilacién hecha en 1950,
por el eminente Profesor y Jurista, don Carlos Estévez Gazmuri, muy querido
y admirado en esta Casa de Estudios— aparece incorporado un notable docu-
mento titulado “Mandamientos del Abogado”, de que es autor el Profesor de
la Universidad de Montevideo, Eduardo Couture, que podrian ser aplicados a
los que ejercen la Diplomacia, por la similitud de principios y normas a que
deben someter sus conductas.

El Profesor Couture dice, en sus “mandamientos”, que la Abogacia es
“una ardua fatiga puesta al servicio de la justicia”. “Que el deber del Abogado,
es luchar por el Derecho, pero el dia que encuentre que existe un conflicto
entre el Derecho y la Justicia, debe de luchar por la justicia™

Exige que el Abogado sea leal. Leal con su representado, leal con su
adversario, leal para con ¢l juez. Le pide —ademdis— tolerancia por la verdad
ajena, en la misma medida en que quiere que sea tolerada la suya. Que tengan
paciencia y fe. Fe, principalmente, en el Derecho; en la Justicia, como destino
normal de] Derecho; en la paz y sobre todo —les dice— que tengan fe en la
libertad, sin la cual no hay derecho, ni justicia, ni paz.
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Termina este Decdlogo invitando a los Abogados a amar su profesién,
de una manera tal —les dice— “que el dia en que tu hijo te pida consejo
sobre su destino, consideres un honor para ti, proponerle que se haga Abogado”.

La Diplomacia no podia escapar a esta exigencia de establecer requisitos
bésicos de ética profesional y tanto los paises, como los Ministerios y las Aso-
ciaciones gremiales, se preocupan de la formulacién de tales normas y prin-
cipios, como de su adecuado cumplimiento.

Asimismo, tratadistas que han escrito sobre teoria diplomatica, dedican
grandes esfuerzos y espacios para consignar las que, a su juicio, serfan las
cualidades morales e intelectuales necesarias para ser “un buen diplomético”
y un “adecuado negociador”.

El profesor Alison Phillips, en un interesante articulo que se public en
la Enciclopedia Britdnica, sintetiza varios extractos de Manuales, en los que
se definen las cualidades indispensables de lo que él llama “el diplomitico
ideal”, Muchas de ellas estdn hoy pasadas de moda y no se consideran ya
como esenciales. La vieja teoria, por ejemplo, de elegir a un determinado tipo
de personz, para un determinado puesto, ha cafdo en descrédito, substituida
por la idea de que un funcionario, que ha sido eficaz en un pafs, es muy pro-
bable, en general, que pueda desempefiarse adecuadamente en otro. Esto se
debe en parte preponderante a la importancia que atribuyen los paises a la pre-
paracién de sus diplomiticos en Academias e Institutos. Ello es sin perjuicio
de que en el desempefio final del Agente diplomdtico, sigan jugando sus
condiciones personales y subjetivas.

El diplomdtico actual, ademés de ser estudioso y preparado, es indispen-
sable que posez, en alto grado, condiciones de veracidad; debe ser, ademds,
preciso, calmado, de buen caricter y tener paciencia, ser modesto y leal y
por sobre todo, patriota.

La veracidad no sélo implica la abstencién de incurrir en inexactitudes
conscientes, sino que en un escrupuloso cuidado de evitar la sugestién de lo
falso o la supresién de lo verdadero. Como hemos visto antes, al tratar Ia historia
o la evolucién de la Diplomacia, la veracidad no ha sido, por cierto, una de
las prendas que adornaron siempre a los diplométicos en el pasado.

Sefiala Nicolson que “las normas de la Diplomacia europea, cuando se
afirmé como profesién caracteristica, no eran elevadas”, y que los diplométicos
de los siglos XVI y XVII daban pie, con frecuencia, a la suspicacia que sus
sucesores han sufrido injustamente. Sobornaban a los cortesanos, fomentaban y
financiaban rebeliones, intervenian en los asuntos internos de los paises donde
estabar acreditados, mentfan, espiaban y falseaban deliberadamente los hechos
y verdades.

Otra cualidad que debe ostentar el diplomdtico es la “precisién” enten-
diende por tal no s6lo la mera exactitud intelectual, sino la exactitud moral
misma. El diplomético profesicnal evita aparecer culpable de “inexactitud in-
telectual”, pero se inclina a menudo a cometer lo que se ha denominado
“inexactitud moral”. Es clisica la tendencia de muchos diplomdticos a hacer
pronésticos, o informar a sus gobiernos en “estilo délfico”, por el temor de
que se les acuse de falta de juicio, en determinadas materias o acontecimientos.

El diplomético debe poseer calma en todos los actos que constituyen su
quehacer, Especialmente, debe ser calmo y reflexivo en la mesa de negociacio-
nes. Jamés mostrar irritacién cuando se enfrenta con la arrogancia, la ignorancia
o la picardia. A la calma, el diplomitico debe agregar el buen cardcter y la
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paciencia, sin que por ello aparezca débil en la defensa de los intereses supe-
riores de su pais. Por el contrario, la calma, el buen caricter y la paciencia,
deben ser demostrativos de la bondad de sus razones y de la firmeza con que
defiende los derechos que le han sido confiados.

A las cualidades anteriores, el diplomitico o negociador, debe agregar la
modestia, pues la vanidad le hace vulnerable a la adulacién y propenso a des-
defiar el consejo u opinién de quienes pueden temer una buena experiencia,
mayor que la suya, sobre un pais o sobre un determinado problema,

La vanidad es, muchas veces, el origen de graves indiscreciones y de la
mayoria de las faltas de tacto. De todos los vicios diplomaticos, la vanidad
es estimada como una de las méds comunes y méis perjudiciales.

Pero tal vez, la cualidad fundamental de un Diplomitico es la “lealtad”
que, en su profesién, es sinénimo de “patriotismo”. Debe ser leal a su pals, a
su Gobierno, a su Ministerio, a los miembros de su Misién, y en otro sentido,
debe ser también leal y franco frente al Gobiemno ante el cual esti acreditado
y con los funcionarios con que normalmente negocia.

Sefiores. Llegamos asi al término de la exposicién que se nos ha encomen-
dado: “El Abogado y la Diplomacia” y esperamos y es nuestro mas ferviente
deseo haber logrado dejar en claro cémo las ciencias del Derecho han tenido
una influencia permanente y preponderante en €l desarrollo histérico del “arte
y la préctica” de la Diplomacia.

Asimismo, quisiéramos que los jovenes colegas que nos escuchan apre-
ciaran la estrecha semejanza entre los estudios, requisitos y exigencias ¢ticas
existentes entre los que ejercen una y otra profesiéon. De la influencia del
Derecho en la Diplomacia, como de su similitud profesional, se desprende que
la Abogacia tiene, en ella, un gran campo de accién y que ¢l quehacer diplo-
mético se enriquece cuando quienes lo ejercen son abogados.



